EXEMPLE DE CAS

Bulletin sur les ventes, l'impét, la planification successorale,
la tarification et les produits

Jeunes professionnels et
positionnement de leur police
d'assurance vie

Certains clients qui sont des professionnels (p. ex., médecins, dentistes,
avocats ou comptables) choisissent d'exercer leur profession par
lintermédiaire d'une société (ci-apres « société »). Les professionnels
plus jeunes pourraient ne pas encore avoir de société, mais vouloir en
inclure une a leur planification fiscale dans les années a venir. Cependant,
ils pourraient vouloir souscrire une police d'assurance vie tot dans

leur carriére.

Ces jeunes professionnels se posent donc les questions suivantes :

« Devrais-je attendre de créer ma société pour souscrire une police
d'assurance vie? », « Dois-je créer ma société maintenant pour souscrire
une police d'assurance vie? », « Puis-je souscrire une police d'assurance
vie maintenant et la transférer a ma société dans quelques années quand je
laurai créee? ».

Voici certains éléments sur lesquels vous pouvez conseiller ces

jeunes professionnels.

Etude de cas

Examinons le cas de Jessica, une ingénieure en logiciels de 30 ans,
non-fumeuse, qui gagne un bon salaire. Une société ne fait actuellement
pas partie de sa planification fiscale, mais son comptable lui a suggéré
de songer a en inclure une dans les prochaines années. Jessica aimerait
souscrire une police d'assurance vie des maintenant. Toutefois, elle veut
savoir si elle pourra transférer la police a sa société éventuellement et
quelles seraient les répercussions fiscales de ce transfert.
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Enjeux fiscaux

Lorsque la propriété d'une police d'assurance vie change,
il s'agit d'une disposition selon les regles de la Loi de
l'impot sur le revenu. Un gain sur police serait pleinement
imposable pour le titulaire original de la police si le produit
de la disposition est supérieur au cout de base rajusté
(CBR) de la police au moment du transfert.

Lorsqu'un actionnaire transfére une police d'assurance vie
a une société en son contréle, certaines régles spéciales
s'appliquent. Ces régles établissent le produit réputé de la
disposition dans le but de déterminer s'il y a gain sur police
ou non. Le produit réputé de la disposition correspond au
montant le plus élevé entre :

1. lavaleur de lintérét dans la police d'assurance vie
(correspond habituellement a la valeur de rachat de
la police);

2. lajuste valeur de marché de la contrepartie accordée
contre l'intérét dans la police;

3. le CBR de la police au moment du transfert.

Généralement, comme une société est entierement
détenue par un actionnaire, elle ne verse pas de
contrepartie a cet actionnaire afin d'obtenir la police
d'assurance vie. Par conséquent, le point 2 ci-dessus
équivaudrait a zéro, ce qui signifie que, dans un tel cas, le
produit réputé de la disposition de Jessica dépendrait de
la valeur de rachat et du CBR au moment du transfert. Si
le CBR est supérieur a la valeur de rachat de la police au
moment du transfert, le produit réputé de la disposition
correspondrait au CBR de la police du titulaire au moment
du transfert. Par conséquent, le transfert ne donnerait

pas lieu a un gain sur police pour le titulaire original.
Cependant, si la valeur de rachat de la police est supérieure
au CBR au moment du transfert, le produit réputé de la
disposition serait €gal a la valeur de rachat de la police

au moment du transfert. Par conséquent, le transfert
donnerait lieu a un gain sur police correspondant a la
différence entre la valeur de rachat et le CBR au moment
du transfert.

Lorsque ces regles spéciales s'appliquent, le produit réputé
de la disposition précédemment établi devient le CBR de la
police du nouveau titulaire.

De retour a notre étude de cas

Avec l'aide de son conseiller en sécurité financiére, Jessica
décide de souscrire une police Optimax 8 primes avec
bonifications d'assurance libérée de 'Empire Vie. Elle a
besoin d'une protection de 500 000 $ qu’elle obtiendra
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en versant 8 primes annuelles égales de 16 570 $. Le CBR
prévu du titulaire et la valeur de rachat totale de la police
d'assurance vie sont les suivants :

Année de CBR Valeur de rachat
la police du titulaire totale de la police
16 363 $ 70055$

5 81489 S 58 855$

10 129539 S 123401°$

1 129151$ 130 538 $

15 127 050 S 163121$

20 122 809 $ 214 467 S

25 116 047 $ 280527 S

35 87275 470747 S

45 10018 S 760 552 S

55 0S$ 1168168 S

Voici quelques commentaires que le conseiller de Jessica
pourrait formuler concernant les répercussions du transfert
de cette police d'assurance vie a la société qu'elle créera si
cette derniere ne verse aucune contrepartie a Jessica afin
d'acqueérir la police d'assurance vie :

e Pour les années 1 a 10 de la police :

e Le CBR est supérieur a la valeur de rachat prévue
de la police;

» Par conséquent, le transfert de la police d'assurance
vie de Jessica a la société au cours d'une de ces
années ne donnerait pas lieu a un gain sur police
pour Jessica;

¢ Il ne devrait y avoir aucun rajustement du CBR en
raison du transfert.

« A compter de la 11¢ année de la police :

e La valeur de rachat prévue de la police est
supérieure au CBR.

» Par conséquent, le transfert de la police d'assurance
vie de Jessica a la société au cours d'une de ces
années donnerait probablement lieu a un gain sur
police pour Jessica.

» Le CBR de la police d'assurance vie augmentera
en raison du transfert. Celui-ci pourrait avoir une
incidence négative sur le crédit porté au compte
de dividende en capital (CDC) de la société lorsque
la prestation de déces sera verseée au deces
de Jessica.
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Comme le conseiller de Jessica comprend les regles
fiscales spéciales qui s'appliqueraient au transfert de la

police d'assurance vie que Jessica envisage de souscrire,

il comprend que la société pourrait verser a Jessica un
certain montant sans donner lieu a un gain sur police
(ou laugmenter). Par conséquent, le conseiller pourrait
émettre les recommandations additionnelles suivantes :

Comment pouvons-nous
vous aider?

Notre équipe de Planification fiscale et successorale
peut vous aider, ainsi que vos clients, dans vos efforts
de planification fiscale et successorale impliquant des
professionnels constitués en sociéte et des propriétaires

de PME. Communiquez avec votre gestionnaire de
comptes pour savoir comment l'équipe peut vous aider
ainsi que vos clients.

« Sile transfert de la police d'assurance vie a lieu au
cours de l'une des 10 premieres années de la police,
la sociéte de Jessica pourrait lui verser un montant
égal ou inférieur au CBR de la police sans donner lieu
a un gain sur police.

« Sile transfert de la police d'assurance vie a lieu au-dela
des 10 premiéres années de la police, la société de
Jessica pourrait lui verser un montant €gal ou inférieur
a la valeur de rachat de la police sans augmenter les
gains sur police réalisés.

Si la société n'a pas de liquidités pour payer Jessica
au moment du transfert, la société pourrait émettre
un billet a ordre du montant voulu au nom de Jessica.
De cette facon, la société pourrait verser a Jessica le
montant voulu au fur et a mesure que des liquidités
deviennent disponibles.
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